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mudanca de semestre ndo ¢ sindni-
mo de grandes alteragdes em termos
de negécio, no que a Consultoria em
T1 diz respeito. Na grande maioria
dos casos, 0s segundos seis meses devern seguir
em linha com aquile que foi conseguido até ao
momento, Conforme nos explicon Manuel Mira
Godinho, administrador da Accenture respon-
sdvel pela drea de System Integration &
Technology, a consultoria em integracio de sis-
temas deverd manter «ui nivel de crescimento
moderado, na ordem dos 4% a 6%». Um va-
lor considerado «tito encorajador», atenden-
do «d sitnagio actual do mercado das Tl». Os
sectores nos quais Manuel Mira Godinho diz
ESperar «umi miaior dinanisiio 10s nvestimer-
tos e servicos na drea das T1 sdo o das teleco-
nunicagoes, da banca e das utlities».
Também Paulo Morgado, administrador dele-
gado da Capgemini Portugal, adianta que se de-
vera manter «a fendéncia do primeiro senes-
tre», embora sublinhe que «o sector financeiro
possa apresentar sinais de recuperacdo de in-
vestimentos».
A everis Portugal diz esperar «manter os niveis
sustentados de crescimento» sendo que, apesar
da crise, «o mercado de servicos vai contimar
a crescer». E, neste campo, podem vir a mere-
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cer especial destaque «os servigos de outsour-
cing, onde o mercado aivda estd suficierternen-
te aberta para que possa haver espago de cres-
cimento para todos os players».

Um comportamento de continuidade aponta-
do também por Rui Pedro Vaz: «Acreditaros
qite 0 segundo semestre de 2009 deverd apre-
sentar wna evoluciolcomportamento bastante
equivalerte ao anterior» Q assaciate partner da
GMS tem como base as oportunidades jd con-
cretizadas ou em backlog, assim como «algit-
sma andlise de sensibilidade que se tem vindo a
assegurar junto dos principais clientes» e a pro-
pria interpretacio «dos principais indicadores
1ACFORCONOMICOS» .

Ainda assim, Rui Pedro Vaz acredita que o se-
gundo semestre devera ser influenciado «er ser-
tidos opostos, por dois factores». Desde logo,
no sentido de melhoria, uma vez que se verifi-
cam «alganas perspectivas de retoma da eco-
nomia ja para 2010, possivelmente mais evi-
dente em empresas de dimensao médialgrande
e em alzuis sectores especificos». Por outro la-
do, no sentido de agravamento, tendo em con-
ta «a natural tendéncia que as empresas terdo
e orcamentarern 2010 de forma relativamen-
te conservadora, optando por linutaremn (bas-
fante) o investimento e projectos de TI de di-
mensaolcomplexidade elevadz».

No entanto, e apesar deste enquadramento «ca-

racteristico do periodo de transicao» em que a
economia se encontra, o responsavel da GSM
refere que em alguns clientes «existid certamente
it antecipacio daqueles projectos de T1 que,
pel’a sia nalureza estruturante elou inovado-
raldiferenciadora, possam constifuir-se comio po-
tenciadores da respectiva recuperagao efou cres-
cimento acima do padrdo do respeciivo sector
de actiacdo».

Uma expectativa «de crescimento dos resilia-
dos e relagiio ao primeiro semestre» ¢ a ideia
que nos deixa Alexandre Rodrigues, execidive
partner da PMO Consulting. Este responsavel
diz esperar, em particular, «que as oportunida-
des criadas durante os primeiros meses do ano
possam apreseniar aguil 05 seus resuliados» .
De resto, no sermestre que agora terming, a PMO
Consulting experimentou «alguns impactos da
sifiacdo gerada ma nossa economia pela crise fi-
ranceira sndial» mas, apesar disso, é possivel
afirmar que «foi wn boin semestre em varios
aspectos», Os destaques vao, desde logo, para
a abertura de novas contas e novos projectos, a
revisio das parcerias em curso com os princi-
pais clientes e outros parceiros ¢ para algumas
novas certificacdes profissionais relacionadas
com a gestdo de projectos para além do PMI
(nomeadamente IIBA, ScrumAlliance e AACE).
Por seu lado, Paulo Morgado sublinhou que ao
longo do primeiro semestre se verificou «una
tendéncia para a estagnagio das vendas, acon-
parbada por algumas “asieiras” de certos players
que, talvez por quesides de sobrevivéncia, prac-
ticam precos denmasiado baixos».

Do lado da Accenture, Manuel Mira Godinho
falou da conjuntura econémica que marcou o
primeiro semestre na consultora. Na verdade, a
conjuntura acabou por «influenciar os clientes
a reequacionar e, por vezes, a adiar os seits -
vestimentos, no periodo compreendido entre o
final de 2008 e o inicio de 2009». Apesar de -
do, o balango acaba por ser «posifivas, porque
a Accenture optou por smanter a estratégia de
diversificacdo de competéncias, muestinento en
formagio e industrializacio dos processos de
prestacio de servigos».

No caso da everis, a primeira metade do ano
permitiu alargar as dreas de intervencao, «quer
dentro dos clientes, quer em termios de diversi-
ficacio de sectores de mercado». Motivos mais
do que suficientes para Anténio Brandao
Vasconcelos garantir que o balango é «clara-
mmente POSItivo».

Assinalando o momento de contraccao «gize
o mercado em geral viven», Rui Pedro Vaz
fala de um primeiro semestre marcado por
um «desermpenho bastante positivor. A com-
panhia notou «um crescimento do peso rela-
tivo dos projecios de dmbito e duragio de ine-
1o dimensaor.



